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1.50us evaluer ses besoins

Pour éviter de faire une demande de financement qui sous-estime ses besoins de capitaux, il est
impératif de bien faire la planification de tous les besoins et de créer un montage financier
complet.

Le budget de caisse, sera ton meilleur ami, avec des prévisions financieres complétes!

2.Attendre trop tard

Si tu attends trop tard, tu peux utiliser I'équivalent du fonds de roulement d'entreprise et arriver a
une situation extrémement risquée.

Si une entreprise débute une ronde de financement lorsgu’elle est a court de liquidités et n'est
pas capable d'honorer ses paiements a court terme, elle risque fort d'avoir des réponses négatives
lors de sa demande.

Prévoyez toujours d’entreprendre les démarches de demande de financement lorsque vous avez
du temps afin de bien les accomplir, et ainsi, augmenter vos chances de réussite!




3. Ghoisir Ie mauvais produits financiers

Il existe une multitude de produits financiers sur le marché, il est donc essentiel de prendre le
temps de connaitre et découvrir les différentes possibilités.

Soyez prétes a élargir votre vocabulaire pour discuter des différentes alternatives. Posez des
guestions, c'est mieux que de faire semblant de comprendre et d'accepter n'importe quelle offre

de financement!
Egalement, prenez le temps de discuter avec d'autres entrepreneur-e-s pour analyser vos besoins

et comparer les offres sur le marché.

4. Avoir une fixation sur le taux d’interét

|| existe plusieurs caractéristiques a un produit financier. |l serait beaucoup trop simpliste de ne
regarder que le taux d'intérét pour faire son choix!

Voici qguelques exemples de caractéristiques : 'amortissement, les frais annuels, les frais au
décaissement, la possibilité de remboursement par anticipation, le soutien de la ressource, |la
possibilité de moratoire, le taux fixe ou variable, etc.

Prenez le temps de comparer toutes les options et d'évaluer ce qui est le mieux pour vous et votre

entreprise.




H. Cacher des informations ou
presenter une mauvaise qualite d’information

Il y a deux expressions qui pourraient représenter ce paragraphe : le monde est petit ou tout finit

par se savoir.
Faire une non-divulgation, ou encore pire mentir sur la situation de notre entreprise pour réussir a

obtenir de I'agent, est une trés mauvaise idée. Présenter une bonne qualité d'informations
completes sur son projet démontre un niveau de crédibilité qui aide a établir une relation de

confilance avec un partenaire financier.

En résumgé, prendre le temps de bien s'informer avant de faire une demande de financement augmente ses chances de réussite.
Bien entendu, il est essentiel d'accomplir un processus en amont visant a valider et structurer son projet. Démontrer sa rentabilité
atteste |la capacité de remboursement.
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Directrice régionale
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evol mzz..  FINANGEMENTS

Fonds de préts pour les Femmes

Enveloppe d’'impact Evol
entrepreneures

e Démarrage d'entreprise : de 20 000 $ a 75
e Démarrage, acquisition, croissance, releve 000 $

e de 20000 % a 50000 % e Projet de croissance, d'acquisition, de
reléve de : 20 000 $ 3 450 000 $

17 Objectifs de développement durable

PAS : BONNE SANTE EDUCATION EGALITE ENTRE EAU PROPRE ET TRAVAIL DECENT INDUSTRIE,
DE PAUVRETE ET BIEN-ETRE DE QUALITE LES SEXES ASSAINISSEMENT ET CROISSANCE INHOVATION ET
" ECONOMIQUE INFRASTRUCTURE
- s - /\/
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10 INEGALITES 12 CONSOMMATION 13 MESURES RELATIVES 1 4 VIE -IB PAIX, JUSTICE et
REDUITES £ PRODUCTION A LA LUTTE CONTRE AQUATIQUE ET INSTITUTIONS LA REALISATION
-~ RESPONSABLES LES CHANGEMENTS EFFICACES DES OBJECTIFS
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admissibilité

Critere 1 : Diversité et inclusion

-» L’entreprise doit étre dirigée par au moins
une personne appartenant a une communaute
sous-représentée en entrepreneuriat.

- Celle-ci doit détenir au moins 25 % des parts
(et votes) et doit détenir un poste stratégique
au sein de ’entreprise.

evol
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Plan d’affaires LES RETOMBEES POSITIVES
Pour qui ?

Présentation du projet et aussi des capacités entrepreneuriales
o Outil essentiel pour articuler clairement le potentiel de I'entreprise (incluant les
dossiers d'acquisition repreneur/vendeur).
e Démontrer les compétences, expériences, forces et réseaux de I'entrepreneur(e).

Evaluation de la viabilité (avec des sources fiables)
e Le marché cible, la concurrence, les colts, les revenus prévus et éléments de
différenciation.
e Aspect financier et opérationnel (permis, équipements, batisse ...).

L'entrepreneur

Gestion proactive des risques
e Explorer plusieurs scénarios afin de minimiser les surprises désagréables et a
gérer efficacement les obstacles.
Les parties prenantes A g
Planification financiére et budgétaire
e Planifier ses besoins en financement, établir un budget réaliste et établir des
cibles de suivis de la performance.

Clarification et alignement de la vision, des valeurs et des objectifs
e Feuille de route solide pour guider en cohérence les actions et les décisions prises.
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Services d'accompagnement

Validation / Orientation

Plan d’affaires / aide au démarrage
Développement durable / économie circulaire
-inancement (Fonds locaux)

Recherche de financement et aide au montage financier
Accompagnement a I'exportation
Accompagnement a I'innovation et numérisation
Localisation / implantation

Structuration et promotion touristique

Gestion environnementale

Mentorat

Repreneuriat

Bioalimentaire

Et bien plus...
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FLI-FLS Prét releve

e Préta l'entreprise de 5000 $ a 250 000 $ e Prét a I'individu jusqu’a 250 000 $

e Congé de capital e Termes et conditions flexibles et agiles

* Remboursement sur1al10 ans pouvant aller a des congés de capital
et/ou intéréts

Fonds Microcrédit Nouveauté en 2024

. . Taux préférentiel pour le développement
e Prét al'entreprise de 2 000 $a10 000 $ y durabﬁe P 2I%




CAE

Centre d'aide
aux entreprises

HAUTE-YAMASKA ET REGION

PREPAREZ VOTRE DEMANDE DE
FINANGEMENT




LES 4 CRITERES DE DECISION

1. Direction

Capacité de gestion | Connaissance du secteur | Antécédents de crédit | Cote FICO

2. Investissement

Capacité d'injection : Liquidité, Transfert d’actifs, refinancement d’'actif, Investisseurs
Love money, Ange financier, Balance de prix de vente

Mise de fonds souhaitée: 10 a 25 % du colt de projet

Centre d'aide
aux entreprises

HAUTE-YAMASKA ET REGION




LES 4 GRITERES DE DECISION

3. Garanties

Garanties mobilieres | Garanties immobilieres

Evaluation agréée des équipements et immeuble | Cautions personnelles | Caution d'un tiers

4. Rentabillité | Capacité de remboursement

Intérimaires a jour et prévisions financieres minimum 2 ans !

Calcul de la CDR
Bénéfice net + amortissement + intérét sur la dette payé en cours d'année - dividendes = $ disponible pour la

prochaine année

Versus PCDLT (incluant le nouveau prét) + intérét de I'année a venir (exemple)

Centre d'aide
aux entreprises

HAUTE-YAMASKA ET REGION




Centre d'aide
aux entreprises

HAUTE-YAMASKA ET REGION

FINANGEMENTS DU GAE

( :a dl‘l Developpement économigue Canada pour les régions du Quebec
na. a appuie financigrement le CAE

Stratégie Jeunesse

e Prét personnel jusqu’a 25 000 $ e Prét personnel jusqu’a 10 000 $
e Congé d'intéréts 24 mois e Congé d'intéréts 24 mois
e S'adresse aux 18-39 ans et moins e S'adresse aux femmes flexipreneures

Fonds CAE

e Prét al'entreprise jusqu'a 50 000 $ e Prét al'entreprise jusqu'a 150 000 $
e Congé de capital 6-12 mois e Termes et conditions variables
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POURQUOI IL NE FAUT LE LIEN / LA RELATION
PAS LA NEGLIGER?

TRANSPARENCE

Batir et investir

VERITE

N

Dans le SAVOIR ETRE

HONNETETE




POURQUOI IL NE FAUT LE LIEN / LA RELATION
PAS LA NEGLIGER?

Cacher/camoufler de I'information
e Penser que vous pouvez cacher de l'information dans le but
d'améliorer votre dossier : ERREUR

e Connaitre votre réalité telle gu’elle est nous permet de mieux

Plus on est iInformeé, mieux . . ; . . -
VOus orienter et mieux vous alder. Si on connait la réalité de

on peut alder votre situation: on peut cibler des besoins, des outils, ou méme
possiblement des aides financieres gue vous n'aviez pas
anticitpé !
On veut autant que vous \Votre créancier, c'est votre allié.

que votre pro_jet fonctionne On veut croire en vous, on porte le projet d'entreprise, on le
soutient, on le finance, on “fight” pour vous.

Il est plus facile de le faire si on a bati une relation de
conflance.




ntrepreneuriat

o= FINANGEMENTS

FLI-FLS Fonds de microcrédit agricole FMAHY

e Prét al'entreprise de 5000 $ a 250 000 $
e Congé de capital
e Remboursement sur1a10 ans

e Prét al'entreprise jusqu'a10 000 $
e Sans intérét sur 5ans

Support a I'entrepreneur Nouveautés en 2024

e NOBURO gratuit 3 mois

. . e Restez a l'afflt !
e Aide au prototypage et conception 3D - i




NOS SERVICES

' Nous favorisons une approche
humaine et personnalisée axée sur les

solutions concretes et les résultats. ‘
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MONTAGE FINANCIER

Cout de projet Financement
Immobilisations Mise de fonds

Ameliorations locatives Epargne personnelle

Subvention x

Equipement de production 200 000 ‘ﬁ, ‘ Transfert d’actif

Equipement informatique et logiciels 15000 $
245 000 § ‘ Love money
Frais de démarrage 35 000 $ ‘ Prét institution financiere
Fonds de roulement
300000 % TOTAL

300000 %




UG FONDS DE ROULEMENT

e Etude de marché
e Lettres d'intention
e Statistiques

e Concurrence

e Fournisseurs

En batissant des hypotheses

Questions a se poser:

Offrirez-vous un délai de piement a vos clients ?

Y a-t-il un délai de fabrication/prestation de service ?

Y a-t-1l une quantité minimale a commander au niveau de

I'approvisionnement ?

Batir un budget de caisse




INSUFFISANCE DU FONDS DE ROULEMENT

2 Situations possibles

1.  Gestion déficiente des comptes
clients / comptes fournisseurs / 2. Une forte croissance
stocks




MONTAGE FINANCIER EQUILIBRE

Donc il ne suffit pas de gérer les bénéfices, il faut
aussi gérer les liquidités:

Gestion déficiente des comptes clients Gestion de |la proportion des dettes a
/ comptes fournisseurs / stocks court terme vs a long terme




I: FONDS
EMERGENCE
EMERG FINANGEMENT

e Jusqu'a 20 000 $ par projet
e Tauxentre5% et 10 %
e Duréede3a5ans

e Etre en Estrie
e Déposer un plan d'affaires
e Fournir une mise de fonds
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futurpreneur™  £INANGEMENTS

Programme de démarrage pour

Programme de démarrage .
entrepreneur.e.s noir.e.s

e Prét jusqu’a 60 000 $ e Prét jusqu’a 60 000 $
o 20 000 $ Futurpreneur o 20 000 $ Futurpreneur
o 40 000 $ BDC o 40 000 $ BDC

Programme entrepreneur.e.s a temps partiel

e Jusgu'a 15 000 $ de Futurpreneur e Jumelage pour une durée de 2 ans
e Amortissement sur 4 ans; moratoire 1 an e 10U 2 rencontres par mois




La Ruche

Ici, on sociofinance l'avenir

LA GESTION DU RISQUE




c est q uol '? Collecter des contributions aupres de sa communauté pour atteindre
: un objectif financier et réaliser son projet.

Contributeur-trice:s

Promoteur -trice ‘ Contreparties I N

CU[ T3
S
J \___| contributions | L y
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. RECYC-QUEBEC
Fonds Moins C'est + p
Québec
e Projet visant a réduire les déchets a la
source et a stimuler le réemploi des
matieres
e Objectif de campagne doublé /

Une initiative du \
Québec

e Projet qui vise a soutenir les activités de
mobilisatoin, de sensibilisation ou
d’'éducation liées a la transition

Fonds Empreinte positive

énergétique

FINANGEMENTS

. Secrétariat
/ Fonds Mille et UN a?rg jes::':sse
pour la jeunesse Québec

e Projet qui vise les 15-29 ans
e Répond a au moins 1obj du plan d’action

Jeunesse 2021-2024

e 50 % de l'objectif de campagne

e Objectif de campagne doublé /

Grace au soutien ﬂnancier%
A
Québec

e Mesure qui vise a soutenir les organismes
de sport, loisir et plein air dans leurs activités

liées au bénévolat
e Quadruple la valeur de l'objectif de

Campagne

Mesure Implic4ction




Une initiative du

Québec

Fonds Horizons d’ici

e Projet collaboratif qui vise a maximiser
les avantages économiques, sociaux et
environnementaux du tourisme pour
les collectivités

e 50 % de l'objectif de campagne

~

FINANGEMENTS

Une initiative du
Fonds Acceés Croissance

Québec

e Projet qui vise a favoriser la réalisation de
projets entrepreneuriaux d'entreprises en
phase de croissance

e Objectif de campagne doublé




CONGOURS

PITGH TON PROJET
Tu pourrais gagner 200°S, 300 $ ou 900 $ en bourse!
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Goncours de Prtch
GONGEPT

3 min pour présenter votre projet
3 min questions de I’auditoire
200$1300¢ 15008




Aucun support numerique
Respect du temps alloueé
Projet fictif ou reel

7z
00

200 $ 1300 15008

Reglements
du concours

Soyez Captivant | Clair | Concis
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Gloée Viens Mycep

Le jury
du Concours

Olivier Marcoux Bromont Gampervan

Sylvie Desnols EHY
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CANDIDAT #1 Gorinne Jeanguillaume
CANDIDAT #2 Mathieu Pellerin

Goncours de pitch
Les Candidats!

N



Deliberation du jury

Pendant ce temps

RENGONTREZ LES
INTERVENANTS
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